INTRODUCCION AL COMERCIO EXTERIOR

OBJETIVO GENERAL

Brindar a los participantes una comprension integral de los fundamentos del
comercio exterior, proporcionando conocimientos tedricos y herramientas practicas
para identificar oportunidades de negocios internacionales, comprender los
procesos de importacién y exportacion, interpretar la normativa aplicable y participar
de manera eficiente en operaciones de comercio internacional.

DIRIGIDO A
Empresarios, emprendedores, profesionales, estudiantes, personal administrativo y
comercial, integrantes de camaras empresariales, cooperativas, organizaciones

productivas y toda persona interesada en iniciarse en el ambito del comercio exterior
y los negocios internacionales.

MODALIDAD
Tedrico-Practica presencial, con una combinacion de exposiciones conceptuales,
analisis de casos, ejercicios individuales y grupales, resolucion de situaciones
practicas, discusiones plenarias y herramientas de autoevaluacion.
DURACION SUGERIDA
8 horas reloj distribuidas en 4 médulos de 2 horas cada uno.
TEMARIO
MODULO 1: Fundamentos Del Comercio Exterior
e Concepto y alcance del comercio exterior.

« Comercio nacional e internacional.
e Importancia del comercio exterior en la economia global.




» Principales actores que intervienen en las operaciones internacionales.
o Organismos internacionales vinculados al comercio.
o Tendencias actuales del comercio mundial.

MODULO 2: Procesos De Importacion Y Exportacion

« Conceptos basicos de importacion y exportacion.

« Etapas de una operacién de comercio exterior.

« Investigacion y seleccion de mercados.

« Identificacion de proveedores y compradores internacionales.
« Documentacion béasica de comercio exterior.

« Introduccioén a la logistica internacional.

Modulo 3: Aspectos Aduaneros, Normativos Y Tributarios

e Funcién de las aduanas.

o Clasificacion arancelaria.

e Derechos, impuestos y tributos aplicables.

« Regimenes aduaneros basicos.

e Restricciones y regulaciones al comercio internacional.
o Certificaciones y requisitos para el comercio exterior.

Modulo 4: Herramientas Operativas Y Gestion De Negocios Internacionales

e Introduccion a los Incoterms.

o Medios internacionales de pago y cobro.

o Gestidn de riesgos en operaciones internacionales.

o Costos de importacion y exportacion.

o Estrategias basicas de negociacion internacional.

e Oportunidades de internacionalizacion para empresas y emprendedores.

Certificacion: Se entregaran certificados de asistencia o aprobacion de cursada a
guienes hayan cumplido con el 75% de asistencia y/o presentado el trabajo final.
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